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Nuevos Sectores

Segun la consultora DBK, el project
management en el sector residen-
cial ha subido un 3% alcanzando
el 13%. El otro sector que crece es
la Administracién. Entre 2003 y
2005 ha pasado de un 5% a un
13%. Alli se destaca la contratacion
de direccién integrada de proyecto
(DIP) para proyectos que gestionan
empresas publicas con presupues-
tos mas restringidos y los nuevos
contratos PPP/PFI. En Espafia, la DIP
trabaja en los tres niveles: en el con-
sorcio que construye, en el banco
que financia y en el control para la
Administracion.

Valor Aiadido

Terminar los proyectos ajustados al
presupuesto, significa ahorrar mu-
cho dinero, que se destina a incre-
mentar la actividad econémica de la
empresa y al beneficio final que re-
ciben los accionistas. Este es el valor
supremo que aporta la DIP.

Futuro

Segun el informe de DBK, en el
2005, la DIP alcanzé un valor de
mercado de 230 millones de eu-

ros, y seguiremos creciendo a un
ritmo del 15% durante el afo
2006. Pero también debemos es-
tar vigilantes a que las promoto-
ras no presionen a la baja nues-
tros honorarios.

Internacionalizacion

Hay una expectativa de exportar DIP
espanola a los paises del este de Eu-
ropa, acompanando al cliente pro-
motor espafol que usa regular-
mente |os servicios de las empresas
del sector. Para el promotor es vital
la confianza que deposita en un pro-
ject manager y es fundamental que
pueda contar un project espanol.




